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Praxisunterricht fir den quten Zweck: 18 Lehrlinge sind mit der Neugestal-
tung des Gartens im Aufbauwerk der Jugend in Bad Haring befasst.

JVergelts Gott" sagt Kmderhelmle;ter Dte’cmar Mutschlechner Innungs-

meister Georg Steixner (vorne, v
Innungs-Gk Wolfga1g Kendler,
Buchauer ur}dMichael Schraifl

v.l.) sowie den Tischlern Markus Dekker,
Chnstian Pnenz Fnednch Wneser Klaus
(hmten vI . ' ()wm

‘nd T 1schlerf

- zummdest nicht in der derzex—

tigen F orm. Denn nouh axbeltetf

~ p
m das Penswnssystem emzahlen -

kleiner, wihrend gleichzeitig die

Gruppe derer, die daraus heraus

'Werden ich die staathchenPen-

sionen demnach in einer G ofe

~ordnung von 40 bis 50 Prozent
des letzten Bruttoemk01nmens;"

bewegen ,
Gerade vor diesem Hmtex-

grund kommt fiir j jeden Einzel-
-nen der eigenen Pensionsvor-.
sorge eine besondere Bedeutung.

st die Pension?” und zum ande-
ren bei einem Fachseminar fiir
Tiroler Vermogensberater an-

hand eines Beispiels: Ein heute
45 Jahre alter Mann, wird mit 65

in Pension gehen und erwartet

eine Pensxonslucke zum heuti-
gen Wext von 1.000. Euro —
o schheﬁen mochte Dlese Ren-

dle

Aus den Sparten 1

'Pensxonsexperte Peter Manhart und FGO Michael Posselt (r.) unterstrei-
, chen d:eBedeutung emer u nabhanglgen Vorsorgeberatung ‘
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te soll mxt zwei Prozent per amm
wertgesichert sein. Allein dazu

st ein Barwert von 266.480 Eu-

ro notwendig. Soll die kiinftige
Rente aber auch schon in der An-
sparphase wertgesichert sein (bei
einer angenommenen Inflation

der vergangenen 20 Jahre l1egt),

muss die angestrebte Sparsumme

schon 436 000 Euro. betragen

ratung immer noch

‘einem Wert
,,de deutlicl unte dem Schnitt

; 'ela‘ v we-
nig Zeit auf die ‘Erorteruncr des
Problems an sich Verwendet»

sondern sehr viel tiber P dukte‘ o

gesprochen. Ergebnis ist dann
oft, dass schlecht beratene Kun-
den ihre Plodukte mcL kurzer '
Zeit wieder stormel en und viel
Schaden entsteht, so Manhart.
Das ist den Tiroler Vermo-
gensberatern, die sich verstrkt

; als Pensions- und Vmsmgeex-
~perten ins offentliche Bewusst-
sein riicken wollen, ein Dorn im

Auge: ,Richtige Vorsorgebe~
rater komniunizieren mit ihren

Interessenten und Kunden zu-

nichst nicht tiber die Lsungen,
sondern {iber das Problem an
.sich. Andere Anbieter liaben da-
bei aber oft das Handicap, dass -
sie bestimmte Produkte an den
Mann beziehungsweise die Frau
bringen miissen. Im Gegensatz
- dazu sind Vermogensberater un-
abhingig und nur dem Kunden
verpflichtet. Das ist ein Vorteil,
den die gewerblichen Verms-
gensberater zukiinftig fiir ih-
re Kunden noch stirker nutzen
wollen®, meint Mlchael Posselt,
Fachgmppenobmalm der Tiroler
F manzdlenstlelster




